
Procesos de due diligence 

en Valoración y Adquisición de empresas 



DUE DILIGENCE PASO PREVIO DE OBTENCIÓN DE DATOS 
PARA QUE LAS EMPRESAS PUEDAN ANALIZAR TODAS LAS 
OPORTUNIDADES O AMENAZAS CON LAS QUE SE PUEDEN 
ENCONTRAR EN LA COMPRA DE UNA EMPRESA



¡NO ES UN SEGURO!

LA DUE DILIGENCE ES UN PROCESO POR EL QUE GANAMOS EN CONOCIMIENTO 
DE LA COMPAÑÍA OBJETIVO

CON LA INTENCION DE MINIMIZAR LAS SORPRESAS



 Due Diligence simplemente resume las investigaciones de negocio que 
comúnmente ejecuta un potencial comprador para profundizar en el análisis de la 
transacción y revisar los riesgos asociados a la misma.

EJECUTAR TRANSACCIONES ES GLAMUROSO,
HACER DUE DILIGENCES NO

Una vez se ha puesto en marcha la maquinaria de la adquisición 
resulta casi imposible pararla

VERIFICACION DE LOS ESTADOS 
FINANCIEROS

ANALISIS DE LA LOGICA DE LA 
TRANSACCION Y LA CAPACIDAD 

PARA EXTRAER VALORVS



INVESTIGAR

COSTE DE REVISAR 
LA INFORMACION Y 
RENEGOCIAR LOS 
TERMINOS DE LA 
TRANSACCION

AHORA

DEFINIR Y EVALUAR 
GARANTIAS E 

INDEMNIZACIONES 
Y ENFRENTAR, 
SOLVENTAR, 
RECLAMAR Y 
COBRAR LOS 
PROBLEMAS

DESPUES

COMO EN OTROS MUCHOS ASPECTOS DE LOS NEGOCIOS, UNA DUE DILIGENCE PUEDE SER UN EJERCICIO CARO: 
DEPENDE DE LA RELACION COSTE/BENEFICIO ESPERADO





PLANTEAMIENTO
DESENFOCADO

CENTRADA EN ASPECTOS 
RELEVANTES QUE AFECTEN   
A LA VALORACION

DESARROLLADA CONFORME 
A UNA METODOLOGIA 

CONTRASTADA
POBRE

EJECUCION

CONCLUSIONES
IGNORADAS

EVALUANDO RIESGOS Y 
OPORTUNIDADES EN LA 
TRANSACCION 
PROPUESTA

LA DEFINICION DE LOS OBJETIVOS Y ALCANCE DE LA DUE DILIGENCE 
ES UNA RESPONSABILIDAD DEL INVERSOR



Evaluación del atractivo de la 
inversión

Orientado a proporcionar una base 
de conocimiento complementaria a la 

ya obtenida en los análisis 
preliminares, que pueda ser 

relevante a efectos de la decisión de 
inversión, proceso de negociación, 

definición de la estructura más 
apropiada para su ejecución, 
seguimiento y control de post-

inversión.

Comprobación de la información
Trabajos necesarios para 

proporcionar un grado de confianza 
razonable acerca de la información 
financiera utilizada en el proceso de 
análisis y su grado de conformidad 

con principios de contabilidad 
generalmente aceptados.
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