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Teoria de la Racionalidad Limitada

HERBERT A. SIMON, PREMIO NOBEL DE ECONOMIA 1978

Sus «investigaciones pioneras sobre el proceso de toma de decisiones en las organizaciones
economicas» centrado en el Decision-making process, tratando de tener en cuenta las
limitaciones en la capacidad de la gente para enfrentarse con una informacion incompleta y, en
ocasiones, abrumadora.
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Teoria de la Racionalidad Limitada

HERBERT A. SIMON, PREMIO NOBEL DE ECONOMIA 1978
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Teoria de la Racionalidad Limitada

HERBERT A. SIMON, PREMIO NOBEL DE ECONOMIA 1978

Intenta modificar la teoria economica clasica, en la que se daba por sentado que los
hombres de negocios poseen una informacion perfecta y que estan capacitados para
efectuar cualquier tipo de computos complicados.
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Teoria de la Racionalidad Limitada

HERBERT A. SIMON, PREMIO NOBEL DE ECONOMIA 1978

Frente a la conducta basada en la motivacion maximizadora del beneficio,
hasta entonces no cuestionada como hipotesis central de la economia
clasica, Simon hizo valer la complejidad del comportamiento humano y del
entorno en el que las empresas actuan para defender objetivos distantes
del optimo: meramente satisfactorios, expresivos de una ''racionalidad
limitada o incompleta’.,
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Teoria de la Racionalidad Limitada
HERBERT A. SIMON, PREMIO NOBEL DE ECONOMI{A 1978

Los decisores, no tratan de elegir la mejor de las
alternativas, como se asume en la microeconomia
tradicional, sino que se contentan con desenlaces
satisfactorios.

El tomador de decisiones del mundo real intenta tomarlas de manera racional, pero unicamente puede
hacerlo de manera limitada.
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Teoria de la Racionalidad Limitada

HERBERT A. SIMON, PREMIO NOBEL DE ECONOMIA DE 1978

Lo importante de su contribucion es proporcionar un marco coherente en
el que estudiar la racionalidad en la toma de decisiones.

Dos de sus expresiones: "racionalidad limitada" y "comportamiento satisfactorio" :

Las personas no buscan para resolver sus problemas una alternativa "optima' sino que buscan
hasta que encuentran una alternativa suficientemente buena y se conforman con ella.
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FRANCO MODIGLIANI NOBEL DE ECONOMIA 1985

Sus estudios sobre el ahorro domestico y las formas del
funcionamiento de los mercados financieros, asi como la formulacion
de los Illamados teoremas Modigliani-Miller, referidos a las
valoraciones de las empresas y los costes de los capitales.

/En que consiste la teoria Modigliani-Miller?
Es una teoria que trata de explicar si existe una estructura de capital (relacion fondos propios/fondos ajenos) optima que permita

maximizar el valor de la empresa
Modigliani y Miller
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FRANCO MODIGLIANI NOBEL DE ECONOMIA DEL ANO 1985

Su merito es haber racionalizado la idea, muy antigua por otra parte, de que

los individuos economizan para los dias de su vejez

y haber integrado esta idea a traves de un modelo formal a una teoria economica definida y
establecida habiendo extraido las consecuencias macroeconomicas de esta hipotesis y realizado una
serie de examenes empiricos para probar su teoria.
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FRANCO MODIGLIANI NOBEL DE ECONOMIA DEL ANO 1985

Evaluacion de Empresas y Costes de Capital.
Estudios sobre ahorro domestico y Ciclo vital

Los teoremas de Modigliani-Miller se relacionan con ciertas decisiones concernientes al ahorro
acumulado permitiendo extraer conclusiones importantes sobre la teoria de las decisiones de
las Inversiones como que pueden ser tomadas independientemente de las decisiones
financieras correspondientes.
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FRANCO MODIGLIANI NOBEL DE ECONOMIA DEL ANO 1985

Evaluacion de Empresas y Costes de Capital.
Estudios sobre ahorro domestico y Ciclo vital

Modigliani centra su modelo en los Ingresos obtenidos por un
Individuo a lo largo de su vida

consumo Perfil de

o , : : INgreso . ingreso
Su teoria Life Cycle Theory, o Teoria del ciclo vital se

basa en que la gente tiende ya desde su juventud a
establecer un plan para distribuir el consumo que
o . Deuda o ' : k. i
Va 4a reahzar durante l"Oda SU Vlda, hESta SU financiamiento v &=— Jubilacion
. . o # o ’ y o de | a |
jubilacion o incluso mas alla de su propia muerte, g
legando consumo a sus herederos.

Consumo

tliempo

Ciclo Vital de Franco Modigliani
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JAMES TOBIN NOBEL DE ECONOMIA DE 1981

Formacion de Carteras y Equilibrio en el mercado de capitales

En 1958, Tobin extiende el analisis del modelo de
Markowitz

Se pregunto, que sucede si todos los inversores pueden endeudarse o prestar a una misma tasa de
interes. La respuesta al interrogante fue sorprendente: Todos los inversores pueden elegir el mismo

portafolio siendo indiferente su actitud hacia el riesgo

J. Tobin formula '"'La teoria de la formacion de carteras y del equilibrio en el mercado de capitales"
como consecuencia del estudio de la -preferencia por la liquidez como comportamiento- frente al
riesgo.
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TEORIA DE LA SELECCION DE CARTERAS
DE MARKOWITZ Y TOBIN

La principal conclusion de J. Tobin es que la teoria de la aversion al
riesgo explica la preferencia por la liquidez y la relacion decreciente entre
demanda de dinero y tipo de interes.

Un descenso del tipo de interés de los activos monetarios con riesgo produce
sobre la demanda de dinero un efecto renta (negativo) y un efecto sustitucion
(positivo), ya que un menor interes es un incentivo para aceptar un mayor riesgo,
reduciendo el dinero en caja y comprando activos monetarios con riesgo, debido
al juego del efecto sustitucion. . I

Sin embargo, un incremento del tipo de interes produce un efecto renta que le brinda a los inversores
individuales la posibilidad de tener el mismo rendimiento con un menor riesgo, vendiendo una parte de
sus activos individuales (bonos del Estado) y, manteniendo mas dinero en caja.
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TEORIA DE LA SELECCION DE CARTERAS
DE MARKOWITZ Y TOBIN

= La principal conclusion de J. Tobin es que la teoria de la aversion al
James Tobin riesgo explica la preferencia por la liquidez y la relacion decreciente entre

Un descenso del tipo de interes de los activos monetarios con riesgo produce sobre la demanda de
dinero un efecto renta (negativo) y un efecto sustitucion (positivo), ya que un menor interes es un
incentivo para aceptar un mayor riesgo, reduciendo el dinero en caja y comprando activos monetarios
con riesgo, debido al juego del efecto sustitucion
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TEORIA DE LA SELECCION DE CARTERAS
DE MARKOWITZ Y TOBIN

Sin embargo, un incremento del tipo de interés produce un efecto renta que le brinda a los inversores
individuales la posibilidad de tener el mismo rendimiento con un menor riesgo, vendiendo una parte de sus
activos individuales (bonos del Estado) y, manteniendo mas dinero en caja.
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ROBERT SHILLER. PREMIO NOBEL DE ECONOMIA 2013,
JUNTO A EUGENE FAMA Y LARS PETER HANSEN

Hipotesis de mercado y Principales teorias sobre management Portfolio

Practicamente ningun economista del mundo predijo la llegada de la crisis del 2007 y peor aun, muchos
pensaron que su estallido y sus consecuencias sencillamente no podian ocurrir

Uno de los pocos economistas que predijo el desplome del mercado
inmobiliario fue Robert Shiller

En su libro "Irrational Exuberance" (2000), alertaba sobre la formacion y desarrollo de una burbuja financiera,
concretamente las companias punto com. Libro, considerado hoy, casi proféetico, alerta de los signos de [a
exuberancia irracional en los inversores.
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ROBERT SHILLER. PREMIO NOBEL DE ECONOMIA 2013,
JUNTO A EUGENE FAMA Y LARS PETER HANSEN

Hipotesis de mercado y Principales teorias sobre management Portfolio

Shiller incorpora, al mundo de la inversion actual, factores nuevos, factores sociologicos (la llegada de Internet a
los hogares) y factores culturales (la nueva manera de percibir la economia) siendo todo ello necesario para
explicar el comportamiento de los mercados de valores actuales.

“Is There a Bubble in the Housing Market?" apuntaba sobre la configuracion de una burbuja inmobiliaria.

"Irrational Exuberance'(2005) “ the Subprime Solution (2008)” consideraba que el entusiasmo irracional
por las inversiones inmobiliarias habia llevado a la crisis financiera global y proponia algunas postulados para
evitar las crisis causada por la que denomina "psicologia de la burbuja".
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DANIEL KAHNEMAN, CREADOR JUNTO A AMOS
TVERSKY DE LA PROSPECT THEORY (TEORIA
DE LAS PERSPECTIVAS).

LOS INDIVIDUOS TOMAN DECISIONES, EN
AMBIENTES DE INCERTIDUMBRE, QUE SE
. . APARTAN DE LOS PRINCIPIOS BASICOS DE LA
=% . %\ A 4%, PROBABILIDAD.
r T \ U
Daniel Kahneman Amos Tversky

Premio Nobel de Economia 2002
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A este tipo de decisiones lo denominaron atajos heuristicos
(Atajos caminos mas cortos que se inventan las personas)

La gente a menudo toma decisiones basadas en aproximaciones
""a 0jo", y no aplicando estrictos analisis racionales
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Un ejemplo del atajo heuristico: La aversion a la perdida

De este modo, un individuo prefiere no perder 100 dolares antes que ganar
100 dolares.

Lo cual supone una asimetria en la toma de decisiones. Una de las partes
que intervienen en una compraventa no cuenta con la misma informacion
que la otra sobre el producto, servicio o activo objeto de la misma .

Daniel Kahneman

Premio Nobel de Economia 2002
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Las personas la mayoria de las veces no nos N 'Y
comportamos como predicen los '
modelos estadisticos y matematicos.

Thaler también es conocido por su trabajo Un pequenio empujon

(Nudge), escrito junto con Cass R. Sunstein.
Richard H. Thaler

Premio Nobel de Economia 2017

Nudge = ciertas pequenas intervenciones pueden alentar a las
personas a tomar decisiones diferentes

Por otro lado la recurrente formacion de burbujas en los mercados y sus
periodicos estallidos refutan la teoria del valor tradicional.

- . S B : - — . E — - - - E 3 - .
. - - ':;- l' .' . - = -4 . L
' . - - : - - - e i Ll —
B I I s emseas S S5 5 S5 SEEEEEES TAGulM L OPCF P adcee.
k 4.5 R e g : - &5 " . wwwrjoaquinlopezpascualfcom




En los ultimos 20 afios se han multiplicado las teorias
economicas que incorporan aspectos psicologicos mas
realistas (la teoria "prospectiva', modelos de decision
intertemporal con sesgos, modelos de preferencias
sociales), y se van incorporando a todos los campos como
algo estandar.

Richard H. Thaler

Premio Nobel de Economia 2017
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ECONOMIA DEL COMPORTAMIENTO O CONDUCTUAL:
SURGIO ORIGINALMENTE PARA ABORDAR Y EXPLICAR DICHAS ANOMALIAS

Gracias al avance que las ciencias del cerebro han experimentado en los ultimos anos, la NEUROECONOMIA
complementa estos intentos con nuevas herramientas técnicas y nuevos niveles de analisis en el estudio cientifico
de la toma de decisiones
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The message of protests in Iran

The Blue-state Republicans: no right e ft

E C D n D m i S t Education lessons from FPalkistan

The world s worst airports

fhe next frontier

When thoughts control mmachines

The Economist January, 6th 2018

USING THOUGHT TO CONTROL MACHINES
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web educativa www.joaquinlopezpascual.com/libros
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res desCphngs en Neuroeconomia: Neurociencia, psicologia y economia: tres disciplinas
CORDOrAcon _ en colaboracion (Spanish Edition) Kindle Edition

by tlena Ortiz leran (Author) Joaquin Lopez-Fascual (Author)

0S 10S Caminos que nha abwero esia nueva cenca
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lambien en Apple books store y otras librerias online
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